Nyckelpartner Nyckelaktivitet Vardeerbjudande Kundrelationer Kundsegment

Nyckelresurs Distribution

Kostnader Intakter



Nyckelpartner Nyckelaktivitet Vardeerbjudande Kundrelationer Kundsegment
Behover du nagon under- Vad behéver du for att Vad ar ditt erbjudande, din produkt Hur ser relationen till dina Vilka olika kunder/mal-
leverantor eller konsult kunna leverera din pro- eller tjanst. Hur ar det viktigt for kunder ut. Hur blir du att- grupper har du. Vad ar de
for att komma igan med dukt/tjanst. kunden och vad gor dig unik. raktiv for dem och hur vill intresserade av och vad
ditt foretagande. Vilka behover tillfredsstaller du. de handla. Hur behéller képer de for tjanster eller

- leverantor av produkt,
motivation till att arbeta
ihop

Kostnader

- gbra produkten, utveck-
ling, marknadsforing

Nyckelresurs

Vilka resurser behover
du innan du kan komma

igang.

- maskiner, varumarke,
hemsida, lokal, designer,
https://www.nystartad.
se/wp-content/uplo-
ads/2016/05/bmc-varde-
erbjudande.png

Vilka typer av kostnader har du. Inte pris utan vad.

- Hyra, inkép av material

- produkt, tjanst

du din relation och vad for
relation vill du ha.

- socialamedier, forum,
webshop, telefon och mail
kontakt

Distributionskanal

Hur nar du din kund enk-
last, vilken kanal ar bast.
Hur ska du leverera din
produkt/tjanst.

- webshop, butik, mark-
nad,

Vilka typer av intakter kan du fa fran dina kunder.

produkter idag.
Vilken ar din viktigaste
kund.

- alder, omrade, behov

Intakter
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